
Сервис 

DriveBank
Единый Клиент-банк банков в 1С



DriveBank
Предлагает B2B клиентам единый 

банковский интерфейс, который в 

режиме реального времени

обеспечивает сквозной обмен 

документами между банком и 1С.

Описание идеи



Расчетный счет 1

Расчетный счет 2

Расчетный счет х

Обработка Загрузка в клиент-банкВыбор платежей в «1С»

Банковская выписка      

в клиент-банке

Обработка Загрузка в «1С» Дозаполнение

реквизитов

Работа с банком
Типовая настройка в «1С»

Расчетный счет 1

Расчетный счет 2

Расчетный счет х

Загрузка в банкВыбор платежей в «1С»

Банковская выписка      

из банка

Загрузка в «1С»

Работа с банком
Типовая настройка в «1С»

Одновременная загрузка/ 

выгрузка по нескольким р/c

Автоматическое

дозаполнение документов

Работа с банком
DriveBank встроен в «1С»

БЕСШОВНЫЙ ОБМЕН ДАННЫМИ: БАНК -1С



Партнерство
с компанией «1С-Москва»

DriveBank
встроен отдельным сервисом в 
типовую конфигурацию 
1С:Бухгалтерия для Беларуси
(версии 2.1.56.8 и выше)

Использование сервиса доступно всем 
пользователям продуктов фирмы «1С»: 
Исключение 1С: Бухгалтерия 7

Совместим с любыми конфи-
гурациями 1С:Франчайзи РБ



Банки  - партнеры



Проблемы
которые решает DriveBank

Сложность управления несколькими 
банковскими счетами и системами01

02

Отсутствие актуальной информации и 
разрозненность данных03

Бухгалтер много тратит времени на ответы по 
выписке, на работу с клиент-банком04

Высокая вероятность ошибок и затраты 
времени на рутинные операции02



Функционал на 
сегодня -(УТП

Управление платежами

Отправка рублевых, валютных платежей и 

групповых операций из 1С.

Получение банковских данных

Загрузка и обработка рублевых и 

валютных выписок непосредственно в 1С.

Контроль и управление

Статусы платежей и подписание 

платежек.

Безопасность и доступ

Разделение прав доступа.







Емкость рынка РБ 

25 банков РБ

231 441 Юридических 
лиц

11 572 Клиента 5% - 1 500 000 руб/мес



Стратегия 
выхода на рынок 

Партнерство с банками) 01

02

03

Партнерские программы: Б24. Оптима04

Компания 1С МСК и 1С франчази, открытый и 
закрытый код02

Партнерские программы с бухгалтерскими 
компаниями

Собственные открытые API



Конкуренты

0

Директ-банк для 1С ХС 
https://www.hs.by/product/otraslevye-
resheniya/direkt-bank/

DirectBank (прямой обмен с банком) РФ
https://v8.1c.ru/tekhnologii/obmen-dannymi-i-
integratsiya/realizovannye-resheniya/sistemy-klient-
banka/

https://www.hs.by/product/otraslevye-resheniya/direkt-bank/
https://v8.1c.ru/tekhnologii/obmen-dannymi-i-integratsiya/realizovannye-resheniya/sistemy-klient-banka/


• Для работы сервиса необходим 
доступ в Интернет.

• Можно выбрать длительность 
действия сервиса.

• Пользователи могут разово 
подключить сервис на 

14 календарных дней бесплатно.

Стоимость((
и условия использования для 

Клиентов

* Цена с учетом налогов в соответствии законодательством 
Республики Беларусь.



Техническая поддержка пользователей

осуществляется разработчиком в рабочие дни с 
9:00 до 18:00 по московскому времени.

Тelegram: t.me/DrivebankRB
E-mail: drivebank@gbsoft.byТехподдержка



1. Придуман понятный слоган
2. Выделены и доработаны четкие ЦА
3. Проведен CastDev на бух компаниях
4. В работе +3 новых банка на подключение 
5. Ведутся переговоры с 2-я следующими банками 
6. В команду добавлен эксперт по налогам и бухгалтерскому сопровождению 
7. Продукт вошел как сервис в коробочное решение 1С:Бухгалтерия. Беларусь
8. Запущена тестовая РК и определена предварительная конверсия по воронке – выделены боли клиента 
9. Подготовлен предварительный договор с банком на предоставление информационной услуги для клиентов банка 

о нашем продукте 

10. Доработан сервис под клиентов, использующих версию 1С на управляемых формах:
• Улучшена функциональность авторизации
• Улучшен UI форм при работе с банками
• Обработаны редкие типы исключений, при работе с запросами и др.
• Увеличили отказоустойчивость сервиса
12. Сделана работа по защите кода
13. Внедрили результаты, полученные от опыта участия в разработке/тестировании api 2-х банков как компания-
тестировщик для Клиентов 1 и 2 уровня
• Добавили некоторые редко используемые, но периодически нужные реквизиты данных
• Нашли новые точки взаимодействия с банками для увеличения нашей базы клиентов
14. Продвинулись в разработке дизайна интерфейса для версии 2.0
15. Добавили web контент, обеспечивающий регулярную возможность показа рекламы партнеров, банков, и своих 
новых фич.

Что удалось сделать за время 
хакатона и инкубации



Текущий статус

14 кл по подписке
4 кл в ожидании банка или доработок
начали работать продажи  по базе 

.




