
Рекламная платформа в Телеграм. Привлекайте 
тонну подписчиков по очень выгодной цене
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Баржа — это рекламная платформа

Через которую можно 
покупать рекламу в сотне 
Telegram Mini Apps и 
получить доступ к миллиону 
новой аудитории 
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Привлечение подписчиков 
в Телеграм стоит дорого

Боль

* для тематики 
инвестиции/криптовалюта
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Наша фишка — подписчик по 
фикс цене

— Рекламодатель платит за подписчиков, а не за 
показы и клики

— Низкая цена за подписчика (от 0,03$)

— Низкий порог входа (от 100$)

— Можно запустить самостоятельно без подрядчиков

— Быстрый результат: подписчики начнут идти сразу
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Бизнес модель

Комиссия до 50% с каждого 
платежа + премиум аккаунты 

и доп. услуги
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Рынок

Официальный Российский рынок рекламы в 
телеграм

100 000 000$ в год

Серый Российский рынок рекламы в телеграм

100 000 000$ в год

Доля рынка, которую планируем занять

10%
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Go-to market стратегия

— Целевая рекламная кампания

— Партнерство с TMAразработчиками

— Участие в отраслевых мероприятиях

— Программа лояльности

— Партнерская программа
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Конкуренты
AdsGram
Выручка: ≈ 1,5 млн $ в месяц
Запустились в марте 2024
Оплата за клики

Tads
Выручка: ≈ 150к $ в месяц
Запустились в июне 2024
Оплата за клики
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Финансовая модель, 
юнит экономика

Этот слайд еще в работе
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт

Собрать команду
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт

Собрать команду

Привлечь 10500
пользователей на сайт
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт

Собрать команду

Привлечь 10500
пользователей на сайт

550 платных 
клиентов
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт

Собрать команду

Привлечь 10500
пользователей на сайт

550 платных 
клиентов

Выручка 130 000$
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Что удалось 
сделать за 
время 
хакатона и 
инкубатора

Создать продукт

Собрать команду

Привлечь 10500
пользователей на сайт

550 платных 
клиентов

Выручка 130 000$

Cтать узнаваемым
игроком на рынке
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Метрики
Запустились 20 августа 2024 года
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1. Выйти на плановые показатели по главным метрикам: конверсия в оплату 12%. 

Цена реги: до 5$ при масштабировании рекламного бюджета до 50к$ в месяц. 

Доля ДРР  30% 

2. Добежать до выручки накопленном итогом в 350к$ 

3. Запустить рекламную механику с посевами (

4. Запустить рекламную механику по CPA 

5. Запустить кабинет закупщика (для оптовых клиентов) 

6. Сделать собственное ТМА с оплатой в Telegram Stars 

7. Сделать функцию бесплатного обмена трафиком между ТМА 

Задачи на 1 квартал 2025

20%

50%
500%

200%

100%

13



Команда

Екатерина    
Гуринова

Руководитель отдела 
продаж

15 человек: продажи, разработка, 
сопровождение клиентов

Кристина    
Коваленко

Работа с партнерами

Евгений   
Коваленко

Основатель

Леонид  
Черненко

СTО 
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